


VALKOMMEN TILL FORETAGARSKOLAN & MARKNADSSKOLAN!

Foretagarskolan och Marknadsskolan ar praktiskt inriktade utbildningar som snabbt be-
talar tillbaka den tid du lagger ned. Du lar dig arbeta effektivare, gbra mer sjalv och fa en
battre dverblick av verksamheten.

Var malsattning ar att du omgaende ska kunna tillampa dina nyvunna kunskaper i din
vardag. Det projektbaserade arbetssattet under utbildningen innebar att vi tar tillvara din
och dina kurskamraters erfarenhet och bygger vidare pa denna. Vara larare ar alla verk-
samma inom de olika omraden som ingar i utbildningen, sa som marknadsforare, konsul-
ter, jurister, revisorer, skatteinformatdrer etc.

KOSTNADSFRITT
Utbildningarna ingér i den kommunala vuxenutbildningen i Linkdping via Kunskaps-
torget. Detta innebar att den &r kostnadsfri under férutsattning att:

- du fyllt 20 ar

- &r skriven i Link6pings kommun

KVALITETSSAKRING

Foretagarskolan och Marknadsskolan ar unikt kvalitetssédkrade genom att utbildning-
arna bygger pa gymnasieskolans kurser. Skolverket har definierat kursinnehall och
Linkdpings kommun, via Kunskapstorget, foljer upp betygssattning. Efter genomgéangen
utbildning erhaller du 450 gymnasiepoang, vilket motsvarar en termins heltidsstudier.
Detta innebadr att Foretagarskolan och Marknadsskolan &r utbildningar som du kan an-
vanda om du vill studera vidare.

VI TROR PA AFFARSNYTTA

Utbildningarna bygger pa visionen om konkret och direkt tillampning av kunskaper i
foretagets dagliga verksamhet. Vi har darfor byggt upp Foretagarskolan och Marknads-
skolan utifran ett antal amnesomraden som du kanner igen fran din egen verksamhet.
Efter varje forelasningstillfalle ska du kunna g& hem och tillampa det som du lart dig i
ditt eget arbete.

Men vi tror ocksé pa nyttan av att arbeta langsiktigt och med framforhallning. Darfor
jobbar vi parallellt med alla foreldsningar med ett projekt i form av en marknadsplan.
Malet ar att du efter avslutad utbildning ska ha en komplett marknadsplan som du kan
anvanda i din fortsatta verksamhet.

VAR PEDAGOGISKA MODELL

Vi som arbetar med Foéretagarskolan och Marknadsskolan har alla egen erfarenhet av
att driva foretag, bade som egna foretagare eller som anstéllda. Darfor vet vi att tid ar
en bristvara. Vi forsoker vara konkreta och direkta s& att du snabbt ska kanna att du har
anvandning for det du lar dig. Traditionell klassrumsundervisning som du kanske kommer
ihag (eller forsokt glomma) fran tidigare skolgéng hittar du inte pa Foretagarskolan och
Marknadsskolan. Istallet anvander vi s mycket det gar av nagot som kallas Problembase-
rat Idrande — PBL. Detta innebar att vi utifran ett verkligt problem lar oss det vi behover for
att 16sa problemet. | Féretagarskolan och Marknadsskolan innebér detta att du hela tiden
arbetar med din verksamhet/idé och hur den framgangsrikt ska utvecklas.

ANMALAN
Du anmaler dig genom att skicka den fortryckta blanketten till oss eller genom att kon-
takta Kunskapstorget i Linkopings kommun. Adresserna hittar du pa baksidan.




FORETAGARSKOLAN

Utbildningen sker en kvall i veckan under en termins tid. Varje traff omfattar en
lektionstid pa 3x45 minuter. Mellan traffarna har du uppgifter att arbeta med.

1 Upprop/Introduktion/Marknadsplanering
2 Marknadsplanen Grund

3 Marknadsplanen fortsattning

4 Handledardag

5 Affarsjuridik

6 Skatter

7 Bokféring Grund

8 Bokfdring fortsattning

9 Revision/Forsakringar

10 Handledardag

11 Reklam & Marknadsféring Teori
12 Reklam & Marknadsforing Praktik
13 Reklam & Marknadsforing Praktik
14 Export/Import

15 Export/Import

16 Forsaljning

17 Forsaljning

18 Slutredovisning/Avslutningsfest

MARKNADSSKOLAN | MJARDEVI

Utbildningen sker en kvéll i veckan under en termins tid. Varje traff omfattar en
lektionstid pa 3x45 minuter. Mellan traffarna har du uppgifter att arbeta med.

Introduktion/Marknadsféringsbegrepp
Marknadsplanen - Grunder
Marknadsplanen - Processen
Marknadsplanen - Processen forts
Handledardag
Varumarkeshantering/upphovsratt
Juridik Marknadsforingslag/Kop-/Kons.lag
Reklam & Marknadsforing
Handledardag

10 Reklam & Marknadsforing

11 CRM och séljstéd i teorin

12 CRM i praktiken

13 Handledardag

14 Forséljning

15  Forséljning

16 Forséljning Internet och media

17 Slutredovisning/Avslutningsfest
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"Foéretagarskolan har givit mig mycket bra
information om att starta eget och det har
lett till att jag precis startat mitt eget foretag
Gottkaffe.se”

MATTIAS JONSSON, GOTTKAFFE.SE

"Utbildningen har givit mig otroligt mycket
information som jag inte ens visste att jag
behévde. Jag har dven fatt nya vénner och
kontakter genom Féretagarskolan”
DANIEL FIGUEROA, WEBBFORETAGET

" Jag har gatt Foretagarskolan for att lara
mig marknadsforing, jag har lart mig myck-
et och &r nu beredd att starta mitt féretag.”
JOAO FIGUEIREDO

"Vi startade vart kontor i Linképing i Okto-
ber 2007/. Jag séljer konsulttianster inom
.NET. Dérfér har Marknadsskolan varit bra
for mig, jag har fatt insikt i vilka teorier som
ar viktiga att kdnna till. Men det jag frdmst
vill lyfta fram &r att man tar in manga ex-
terna foreldsare som ar specialister pa sitt
omrade, vilket gor det hela valdigt intres-
sant.”

MATTIAS ERIKSSON, DOTWAY AB

"Jag har gatt Marknadsskolan for att jag
tyckte att jag behévde férkovra mig inom
marknadsforing och forséljining. Vissa delar
av utbildningen har varit riktigt bra, andra
har kanske inte passat mig. En bra utbild-
ning, var larare Magnus &r riktigt kanon,
det har varit riktigt kul att ga Marknads-
Skolan

STEN SUNNERGREN, DYNALOGIC SYSTEMS AB

"Jag har gatt Marknadsskolan for att jag
ville séka nytt jobb och ténkte att detta
kunde ge ett nytt sétt att marknadsféra mig
sjalv och knyta nya kontakter.

Jag har haft valdigt treviigt pa Marknads-
skolan och vi har haft en véldigt trevlig och
inspirerande ledare for kursen, jag rekom-
menderar varmt Marknadsskolan.”

BO JUHLIN




